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Fortschritte bei ,,Universal Life”- und indexge-
bundenen Vertragen sowie bei Ausweisfragen
und Anhangangaben — das ,, Re-Exposure” kommt
naher

Die gemeinsame Sitzung von IASB und FASB am

20. November 2012 hatte die Behandlung von Vertra-
gen, deren Zahlungsstrome durch Ertrage aus Vermo-
genswerten beeinflusst werden, die aber nicht Teil des
.Spiegel”-Ansatzes sind, zum Gegenstand. In der Sitzung
des IASB am 21. November 2012 wurden insbesondere
der Ausweis von Versicherungsvertragen im Abschluss
und Anhangangabepflichten zu tberschussberechtigten
Vertragen, zum ,Verdiente Pramien”-Ansatz sowie zu
den Ubergangsbestimmungen erértert. Auch Initiierung
und Ausgestaltung einer Feldstudie in der Konsultations-
phase waren Gegenstand der Diskussionen.

Diskontsatz von Vertragen, bei denen die Zahlungs-
strome durch Ertrage aus Vermogenswerten beein-
flusst werden, auf die der ,Spiegel”-Ansatz aber
keine Anwendung findet

Fir diese Vertrage schlug der Stab vor,

1. zu kldren, inwieweit die vorldufigen Entscheidun-
gen zum Diskontsatz auch auf Zahlungsstréme
angewendet werden konnen, die durch erwartete
Ertrage aus Vermdgenswerten beeinflusst werden;

2. zu Uberlegen, ob und gegebenenfalls wann der Dis-
kontsatz, der den laufenden Zinsaufwand in der
Gewinn- und Verlustrechnung beeinflusst, vom
Diskontsatz zu Beginn des Versicherungsvertrages
abweicht. Nach friheren vorlaufigen Entscheidun-
gen bestimmt sich der Zinsaufwand fur nicht Uber-
schussberechtigte Vertrage durch die Verwendung
des Diskontsatzes zu Vertragsbeginn.

Einige Versicherungsvertrage enthalten eine Ertrags-
komponente, die von der Entwicklung der Vermdgens-
werte des Versicherers abhangt. Folglich sind entweder
der Betrag, der Zahlungszeitpunkt oder die Unsicherheit
der Zahlungsstréme von der Entwicklung dieser Vermo-
genswerte beeinflusst, selbst wenn es keine vertragliche
Verbindung zwischen diesen Zahlungsstrémen und den
Ertragen aus Vermogenswerten gibt. Daher handelt es
sich nicht um Uberschussberechtigte Versicherungsver-
trage.

Es stellt sich die Frage, inwieweit die Entscheidungen
hinsichtlich des Diskontsatzes auch auf nicht Gberschuss-
berechtigte Vertrdge anzuwenden sind. AufSerdem
wurde festgestellt, dass in friiheren Arbeitspapieren des
Stabes der Begriff Uberschussberechtigte Vertrage teil-
weise unterschiedlich verwendet wurde, wobei die ,Uni-
versal Life”-Vertrage hierflr ein gutes Beispiel darstellen.



Der Stab vertritt die Ansicht, dass , Universal Life"-Ver-
trdge nicht der Definition eines Uiberschussberechtigten
Vertrages entsprechen. Folglich unterliegen diese Ver-
trage nicht den bisherigen vorldufigen Entscheidungen,
die speziell iberschussberechtigte Vertrage zum Gegen-
stand haben (z.B. dem ,Spiegel”-Ansatz).

Die Mehrheit der Mitglieder von FASB und IASB unter-
stltzte schliefslich die Empfehlung des Stabes, dass fur
diese Vertrage Folgendes gilt:

1. Der Diskontsatz, der die Charakteristik der ver-
traglichen Zahlungsstréme widerspiegelt, soll das
Ausmal’ widergeben, mit dem die geschatzten Zah-
lungsstrome durch Ertrdge aus diesen Vermdgens-
werten beeinflusst werden. Dies wirde der Fall sein,
wenn
a) der Transfer der erwarteten Ertrage dieser Ver-
mogenswerte das Ergebnis einer Ermessensent-
scheidung des Versicherers ist oder

b) die spezifizierten Vermdgenswerte nicht durch
den Versicherer gehalten werden.

2. Beijeder Veranderung der Erwartungen hinsicht-
lich des in die Bewertung der Versicherungsver-
bindlichkeit einflielenden Guthabenzinses sollte der
Versicherer den festgesetzten Diskontsatz, der im
Rahmen des laufenden Zinsaufwandes Verwendung
findet, neu festlegen.

Ausweis von Veranderungen im Diskontsatz bei Ver-
tragen, deren Zahlungsstrome nicht dem ,Spiegel”-
Ansatz unterliegen und die durch Ertrage aus Ver-
maogenswerten beeinflusst werden

Im Folgenden ging es um den Ausweis von Zinsaufwen-
dungen von nicht Uberschussberechtigten Vertragen im
Zusammenhang mit der Entscheidung vom Mai 2012,
wonach der Einfluss des aktuellen Zinsniveaus auf den
Diskontsatz bei der Bewertung eines Versicherungs-
vertrages zwischen OCI und erfolgswirksamer Erfas-
sung aufzuteilen ist. Danach sind Veranderungen in der
Bewertung der Versicherungsverbindlichkeit, die durch
Veranderungen im Diskontsatz bedingt sind, im OCI
abzubilden. Im Gegensatz dazu wird die Zinszuflhrung
mit dem Diskontsatz zu Beginn des Versicherungsvertra-
ges in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.

Der Stab brachte zum Ausdruck, dass eine periodi-

sche Anpassung des Diskontsatzes zur Bestimmung der
Zinszufuhrungen zu den Zahlungsstromen, die durch
Ertrage aus Vermdgenswerten beeinflusst werden, zu
entscheidungsnutzlicheren Informationen fuhren wurde.
Dies liegt darin begriindet, dass die Anpassung des Dis-

kontsatzes die 6konomische Wirklichkeit hinsichtlich der
betroffenen Zahlungsstrome besser widerspiegelt. In den
Versicherungsvertragen wird dem Versicherungsnehmer
ein Guthabenzins gewahrt, der mit einem variabel ver-
zinsten Finanzinstrument vergleichbar ist. Den Zeitwert
des Geldes fUr diese Vertrdge in einer Weise auszuwei-
sen, die den variabel verzinslichen Charakter des Gut-
habenzinses widerspiegelt, erscheint entscheidungsrele-
vanter zu sein als einen fixen Diskontsatz zu verwenden.
Diese Anforderung sollte auch fir alle anderen nicht
Uberschussberechtigen Versicherungsvertrage gelten, bei
denen die Wertentwicklung der Vermdgenswerte keinen
Einfluss auf den Umfang der Zahlungsstrome hat.

Der Stab schlug vor, dass ein Versicherer verpflichtet
sein soll, den Diskontsatz fUr diese Vertrage anzupas-
sen, wenn

- der Guthabenzins sich andert (Alternative 1a),

- die Erwartungen hinsichtlich des Guthabenzins sich
andern (Alternative 1b) oder

- die Buchrendite der Vermdgenswerte, die diese Ver-
trdge bedecken, sich andert (Alternative 2).

Die Buchrendite ware eine gemischte Rendite aus der

Effektivverzinsung der Vermogenswerte, die zu fortge-
fihrten Anschaffungskosten oder zu Zeitwerten durch
das sonstige Einkommen (OCI) bewertet werden, und

den Marktrenditen der Ubrigen Vermdgenswerte.

Der Stab schlug Alternative 1b vor, weil diese den Aus-
weis in der Gewinn- und Verlustrechnung mit den Ver-
anderungen der in der Bilanz erfassten Verbindlichkeit
in Ubereinstimmung bringt. Dieser Ansatz minimiert die
im OCl erfassten Betrage zu den Veranderungen in der
Versicherungsverbindlichkeit, welche sich im Zeitverlauf
umkehren.

Die Mitglieder des IASB stimmten einstimmig fur die
Empfehlungen des Stabes des IASB, sie flgten aber an,
dass der neue IFRS erfordern wirde, dass Zahlungs-
strome, auf die der ,Spiegel”-Ansatz keine Anwendung
findet und die durch Ertrdge aus Vermogenswerten
beeinflusst werden, bei denen der Zeitwert des Geldes
in Form von Zinsaufwendungen in der Gewinn- und Ver-
lustrechnung ausgewiesen wird, neu berechnet werden
mussen, wenn sich die Erwartungen Uber den Gutha-
benzins andern.

Die FASB-Mitglieder stimmten einheitlich fur die IASB-
Entscheidung.



Ausweis und Anhangangabepflichten: Textentwurf
eines neuen Exposure Draft

Der Stab legte ein Ubersichtsdokument vor, das die
bisher durch das Board getroffenen vorldufigen Entschei-
dungen hinsichtlich des Ausweises und der Anhang-
angabepflichten fur Versicherungsvertrdge zusammen
mit seinen Empfehlungen hinsichtlich der Darstellung im
neuen Standardentwurf enthalt.

Die dem Stabspapier beigefligten Anlagen illustrieren
sehr gut, wie die im Ubersichtsdokument behandelten
Anforderungen an Ausweis und Anhangangaben in der
Praxis anzuwenden waren. Bestimmte Uberleitungen
z.B. von Eroffnungsbilanz- auf Schlussbilanzwerte fr
Versicherungs- und Rlckversicherungsvertrage, unter-
teilt in die Verbindlichkeit fur a) verbleibende Deckung,
b) Veranderungen von Schatzungen und ¢) eingetre-
tene Schaden, werden in tabellarischer Form in der
Anlage dargestellt. Dabei wird neben jedem Punkt eine
klare Referenzierung zu den relevanten Paragraphen des
neuen Standardentwurfs vorgenommen.

Es wurde keine Entscheidung zu diesem Papier getroffen.

Ausweis von Versicherungsvertragen im Abschluss

Das Arbeitspapier des Stabes umfasste die Empfehlun-

gen des Stabes hinsichtlich der in Bilanz und Gesamter-
gebnisrechnung ausgewiesenen Posten.

Der Stab schlug vor, dass ein Unternehmen im Abschluss
Folgendes vornehmen sollte:

1. Alle aus einem Versicherungsvertrag resultierenden
Rechte und Verpflichtungen auf Nettobasis auszu-
weisen

2. Separate Posten fur Versicherungsvertrage und
Rlckversicherungsvertrage auszuweisen

Das Board stimmte einstimmig fur die Empfehlungen
des Stabes.

Der Stab erklarte, dass es die Absicht war, die Liste der
in IAS 1.54 spezifizierten Posten auszudehnen. Obwohl
die Empfehlungen des Stabs nicht auf eine Entscheidung
des Boards ausgerichtet waren, da diese nicht den Inhalt
des neuen IFRS 4 berUhrten, bat der Vorsitzende des
Entscheidungsgremiums Uber die Empfehlung des Stabs
abzustimmen, um diesen Sachverhalt in einer zukunf-
tigen Sitzung zu thematisieren. Die Boardmitglieder
stimmten einstimmig fur die Empfehlungen des Stabes
und kamen uberein, sich des Sachverhalts der Erganzung

weiterer Posten im Rahmen von IAS 1.54 auf einer ande-
ren Sitzung gesondert anzunehmen.

Danach bat der Stab den Standardsetter um eine Ent-
scheidung Uber dessen Empfehlung hinsichtlich des Aus-
weises von Versicherungsvertragen in der Gesamtergeb-
nisrechnung.

Die vorldufige Entscheidung des IASB im Oktober 2012,
dass die in der Gesamtergebnisrechnung ausgewiesenen
Pramien und Schadenzahlungen durch die Anwendung
des ,Verdiente Pramien”-Ansatzes bestimmt werden
sollten, wirde es den Versicherern erlauben, die in der
Gesamtergebnisrechnung ausgewiesenen Informationen
kombiniert aus dem ,, Drei-Komponenten-Ansatz” (BBA)
und dem ,,Premium Allocation Approach” (PAA) darzu-
stellen. Ausgehend von der Praferenz des IASB, den Aus-
weis fir Versicherungsvertrdge demjenigen von anderen
Industrien anzugleichen, untersuchte der Stab, ob die
auf andere Industrien anzuwendenden Anforderungen
des IAS 1 fur den Ausweis von Versicherungsvertragen
ausreichend sind.

Der Stab erachtete die Anforderungen als ausreichend,
um den Ausweis von Versicherungsvertragen in der
Gesamtergebnisrechnung zu regeln. Bei Anwendung
von IAS 1 sind Posten und Anhangangaben uber alle
wesentlichen Sachverhalte auszuweisen, die fiir das Ver-
standnis der finanziellen Entwicklung des Unternehmens
relevant sind.

Das IASB stimmte einheitlich den Empfehlungen des
Stabes zu und entschied vorldufig, dass die grundsatz-
lichen Anforderungen von IAS 1 ausreichend sind, den
Ausweis von Versicherungsvertragen in der Gesamter-
gebnisrechnung zu regeln.

Anhangangaben zu uiberschussberechtigten Vertra-
gen, zum ,Verdiente Pramien”-Ansatz und zu den
Ubergangsbestimmungen

Auf seiner Sitzung im September 2012 hat das IASB
ein vorldufiges Paket von Anhangangaben besprochen,
mit der Feststellung, dass es gegebenenfalls zusatzliche
Anhangangabepflichten spezifiziert, die aufgrund spa-
terer Entscheidungen notwendig werden. Das IASB hat
seitdem Entscheidungen zu Uberschussberechtigten Ver-
tragen, zum Ausweis von Pramien und Schaden in der
Gesamtergebnisrechnung sowie zu den Ubergangsbe-
stimmungen getroffen, die zusatzliche Anhangangabe-
pflichten notwendig machen kénnen.



Uberschussberechtigte Vertrdge

Die Bewertung der Versicherungsverbindlichkeit analog
zu den zugrunde liegenden Vermdgenswerten flhrte
zu Bedenken, dass dies eine eingeschrankte Vergleich-
barkeit mit korrespondierenden Verbindlichkeiten ande-
rer Versicherer zur Folge haben kénnte. Dies ergibt sich
aus der Tatsache, dass entweder die Bewertungsbasis
der zugrunde liegenden Kapitalanlagen zwischen den
Versicherern differiert oder Wahlrechte fur die Bewer-
tung des zugrunde liegenden Postens existieren, z.B. als
Finanzinvestition gehaltene Immobilien, die entweder
mit den fortgeflhrten Anschaffungskosten oder dem
beizulegenden Zeitwert bewertet werden kénnen. Um
die Bedenken zu mildern, schlug der Stab vor, dass ein
Versicherer bei Anwendung des ,Spiegel”-Ansatzes die
Buchwerte, die aus Zahlungsstromen stammen, die ent-
sprechend der zugrunde liegenden Posten variieren, im
Abschluss offenlegt.

Der Stab stellte folgende Empfehlungen zu Uberschuss-
berechtigten Vertragen zur Abstimmung:

1. Ein Versicherer sollte den Buchwert von Versiche-
rungsverbindlichkeiten, die aus Vertrdgen resul-
tieren, auf die der ,Spiegel”-Ansatz Anwendung
findet, angeben.

2. Wenn ein Versicherer die einem Uberschussberech-
tigten Vertrag zugrunde liegenden Vermogenswerte
auf einer anderen Basis als mit dem beizulegenden
Zeitwert bewertet und die Zeitwerte der zugrunde
gelegten Vermogenswerte angibt, dann sollte der
Versicherer das AusmafS aus der Differenz zwischen
Zeitwert und Buchwert der zugrunde gelegten Ver-
mogenswerte angeben, das dem Versicherungsneh-
mer zusteht.

Das Board stimmte einheitlich fir diese Empfehlungen.

,Verdiente Prdmien”-Ansatz

Vor dem Hintergrund der vorlaufigen Entscheidung des
IASB im Oktober 2012, Volumengréf3en in Form des

., Verdiente Pramien”-Ansatzes in der Gesamtergebnis-
rechnung auszuweisen, ergaben sich fir den Stab zwei
Fragenkomplexe. Zum einen, wie die Anhangangabe-
pflichten im Hinblick auf die Uberleitung der aus den
Versicherungsvertragsbestanden resultierenden Posten
abzuandern sind. Zum anderen, ob weitere Anhang-
angaben notwendig werden.

Der Stab fuhrte aus, dass die Entscheidung des IASB fur
die Anwendung eines , Verdiente Pramien”-Ansatzes
bedeutet, dass der Ausweis in der Gewinn- und Verlust-

rechnung identisch ist, unabhangig davon, ob die Ver-
trage nach BBA oder PAA abgebildet werden. Folglich
waren die gleichen Anforderungen an die aus den Ver-
tragen resultierenden Betrage zu stellen.

Der Stab schlug vor, von Versicherern eine Uberleitung
der aggregierten Buchwerte von (Rlck-)Versicherungs-
verbindlichkeiten bzw. -vermégenswerten von der Eroff-
nungsbilanz zur Schlussbilanz zu verlangen. Diese soll in
tabellarischer Form zeigen, wie der jeweilige Saldo von
Zahlungsstromen durch Ertrdge und Aufwendungen in
der Gewinn- und Verlustrechnung beeinflusst wird. Die
Uberleitung wirde durch die Bewegung folgender Kom-
ponenten dargestellt:

1. Die Verbindlichkeit fUr verbleibende Deckung, davon
sind Betrdge aus Verlusten im Zeitpunkt der Erst-
bewertung ausgeschlossen (im Rahmen des PAA
waren dies die Beitragsibertrage)

2. Die Verbindlichkeit fur Verluste aus a) der Erstbe-
wertung und b) den Anderungen in den Schatzun-
gen der Folgebewertung, die sofort erfolgswirksam
erfasst werden (im Rahmen des PAA ware dies die
zusatzliche Verbindlichkeit fur , notleidende Ver-
trage”)

3. Die Verbindlichkeit flr eingetretene Schaden

Bei der Abstimmung gab es eine vollstandige Unterstlt-
zung fur die Empfehlungen des Stabes.

Nach einem weiteren Vorschlag des Stabs sollen die
Quellen des ,Umsatzes aus Versicherungsvertragen” im
Anhang disaggregiert dargestellt werden. Dies bedeutet
im Einzelnen:

1. Die wahrscheinlichkeitsgewichteten erwarteten
Schaden, Leistungen und Kosten, von denen erwar-
tet wird, dass diese in der Periode anfallen

2. Die Verteilung der erwarteten Abschlusskosten

3. Die Veranderung der Risikoanpassung, die sich auf
die Deckung der Periode bezieht

4. Die der Periode zugeordnete Residual Marge

Der Stab rdumte ein, dass diese Aufteilung nur flr Ver-
trage, die nach dem BBA bilanziert werden, praktika-
bel sei, da die Informationen fir Vertrage, die nach dem
PAA abgebildet werden, nicht zur Verflgung stehen.

Der Vorschlag des Stabes wurde mit zwei Gegenstim-
men angenommen.



Anhangangabepflichten fiir andere MafSe der
Geschdiftsaktivitdten

Auf der Oktobersitzung brachten viele Mitglieder von
IASB und FASB ihre Praferenz hinsichtlich der Angabe
von mehr als einem Maf fir die Geschaftsaktivitaten
eines Versicherers zum Ausdruck. In diesem Zusammen-
hang stellten beide Standardsetter fest, dass der Mafs-
stab ,Umsatz aus Versicherungsvertragen” nicht alle
Informationen umfasst, die der Adressat des Abschlus-
ses bendtigt. Ausgehend davon und der vorlaufigen Ent-
scheidung fur einen , Verdiente Pramien”-Ansatz in der
Gesamtergebnisrechnung folgend, diskutierte der Stab
in einem Arbeitspapier zusatzliche Mafse der Geschafts-
aktivitaten von Versicherern wie z.B. ,gebuchte Pra-
mien” und ,fallige Pramien”.

Angaben zu ,gebuchten Prdmien” und ,fdlligen
Prdmien”

,Gebuchte Pramien” ist der Betrag der gesam-

ten erwarteten Pramieneinnahmen einschliefSlich der
Einlagenkomponenten der in einer Periode erfass-
ten Versicherungsvertrage. Aus Sicht des Stab stel-
len diese entscheidungsnutzliche Informationen Uber
das Geschaftsvolumen der Versicherer dar und daher
kénnen Informationen Uber die , gebuchten Pramien”
den Ausweis der ,verdienten Pramien” in der Gesamter-
gebnisrechnung erganzen.

Auferdem ist der Stab davon Uberzeugt, dass bei Vertra-
gen, die nach dem BBA abgebildet werden, der Wert der
Information Uber die ,gebuchten Pramien” durch Infor-
mationen Uber die zur Erfullung notwendigen Erwartungs-
barwerte der Zahlungsstrome und die Risikoanpassungen
erhoht wird. Diese Angaben wirden alle Informationen
Uber das Neugeschaft liefern, die Abschlussadressaten
bendtigen, um die Ergebnisse aus dem Neugeschaft ver-
gangener Perioden mit dem erwarteten Ergebnis aus dem
Neugeschaft im aktuellen Jahr vergleichen zu kénnen.

Dementsprechend schlug der Stab vor, dass fur Vertrage,
die nach dem BBA abgebildet werden, der Versicherer
die Auswirkung des Neugeschafts auf die Versicherungs-
verbindlichkeit im Anhang angeben sollte. Der Effekt
sollte getrennt ausgewiesen werden fur:

1. Den Erwartungsbarwert der zukinftigen Aus-
zahlungsstrome, davon separat den Betrag der
Abschlusskosten

2. Den Erwartungsbarwert der zukinftigen Einzah-
lungsstrome

3. Die Risikoanpassungen
Die Residualmarge

Das IASB stimmte einstimmig flr den Vorschlag des
Stabes.

Dann erlauterte der Stab seine Position bezuglich der
Anforderung, die ,verdienten Pramien” auf die ,falli-
gen Pramien” jeder Periode im Anhang Uberzuleiten. Der
Ausweis der ,falligen Prdmien” ist gegenwartige Praxis
in einigen Rechtsgebieten.

Der Stab brachte dem Board gegenlber seine Ansicht
zum Ausdruck, dass das Konzept der ,falligen Pramien”
dem der ,erhaltenen Pramien” einer Periode sehr ahnlich
ist, welches bereits in dem Vorschlag des Stabes zu den
Anhangangaben als Bestandteil der Uberleitungsrech-
nung enthalten ist. ,Fallige Pramien” ist der Betrag der
in Rechnung gestellten oder erhaltenen Pramien, welche
fallig sind. Da nach Meinung des Stabs nur unwesent-
liche Unterschiede zwischen den beiden Konzepten
bestehen, ergibt sich nur ein geringer Nutzen aus einer
zusatzlichen Anhangangabepflicht zu den ,falligen Pra-
mien”.

Eine knappe Mehrheit der Boardmitglieder stimmte
daflr, dass der Sachverhalt in einer zukinftigen Sitzung
besprochen wird, um weitere Anmerkungen von Inves-
toren zu diesem Thema einfliefsen zu lassen.

Ubergangsbestimmungen

Nach der vorlaufigen Entscheidung des IASB muss-

ten Versicherer die Vergleichsperioden entsprechend
der Leitlinien des IAS 8 neu berechnen. Bei erstmaliger
Anwendung des neuen Versicherungsstandards wurde
Nummer 28f des IAS 8 die Angabe der Betrage von
Abschlussposten erfordern, die in Ubereinstimmung mit
den Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden des aktu-
ellen IFRS 4 ermittelt wurden

1. flr die laufende Periode und
2. fur frihere Perioden, die neu aufgestellt werden
mussen.

Aufgrund von Zweifeln an der Entscheidungsnutzlich-
keit der Informationen, den zusatzlichen Kosten und
den vom Stab als ausreichend erachtenden Anhangan-
gabepflichten, um die Auswirkungen des Ubergangs
zu bewerten, schlug der Stab vor, dass keine Pflicht
besteht, Angaben zu Betragen von Abschlussposten,
die entsprechend der Vorschriften des aktuellen IFRS 4
ermittelt wurden, vorzunehmen.

Das IASB unterstutzte einstimmig diesen Vorschlag.



Planung einer Feldstudie

Als letztes Thema wurde in der IASB-Sitzung die Durch-
fihrung einer Feldstudie diskutiert. Das Hauptziel des
IASB bei der Entscheidung flr den Re-Exposure war, ein
besseres Verstandnis fur die finf wesentlichen Veran-
derungen verglichen mit dem Standardentwurf 2010 zu
erhalten.

Daher sind die Ziele fUr die Feldstudie:

1. Ein Verstandnis zu erhalten, wie die angestrebten
Vorschlage in der Praxis umgesetzt werden

2. Kosten und Nutzen der angestrebten Vorschlage zu
bewerten

3. Einzuschatzen, wie der vorgeschlagene Ansatz Ver-
sicherern hilft, mit den Abschlussadressaten zu kom-
munizieren

Die Teilnehmer der Feldstudie sollen gebeten werden,
das vorgeschlagene Bewertungsmodell auf ein ausge-
wahltes Portfolio von Versicherungsvertragen Uber zwei
Jahresperioden anzuwenden. Die 15 Unternehmen, die
an der vorherigen Runde der IASB-Feldstudie teilgenom-
men haben, sollen zu der dritten Runde der Feldstudie
eingeladen werden, die nach dem Re-Exposure gestar-
tet wird.

Der Zeitplan des Stabes sieht vor:

1. Entwickeln des Feldstudie-Fragebogens und anderer
Materialien, wahrend das IASB den bevorstehenden
Re-Exposure finalisiert, sodass Arbeitstreffen mit den
Teilnehmern stattfinden und die Unternehmen die
Feldstudie in der Kommentierungsphase durchfih-
ren kénnen

2. Prasentation der vorlaufigen Analyse der Ergebnisse
gleichzeitig mit der Auswertung der Kommentare
und der gesammelten Erkenntnisse

Das IASB sieht vor, die Ergebnisse der Feldstudie vor der
Finalisierung des neuen IFRS Versicherungsvertrdge zu

berlcksichtigen.

Es wurde keine Entscheidung Uber dieses Papier getroffen.



Thr Ansprechpartner

Deloitte-Versicherungsexperte fiir IFRS
Dr. Frank Engelander

Tel: +49 (0)211 8772 2402
fengelaender@deloitte.de

Hinweis
Bitte schicken Sie eine E-Mail an fengelaender@deloitte.de, wenn Sie Fragen zum Inhalt haben, wenn dieser News-
letter an andere oder weitere Adressen geschickt werden soll oder Sie ihn nicht mehr erhalten wollen.

Fiir weitere Informationen besuchen Sie unsere Webseite auf www.deloitte.com/de oder
www.iasplus.com/de

Die Deloitte & Touche GmbH Wirtschaftsprifungsgesellschaft als verantwortliche Stelle i.S.d. BDSG und, soweit gesetzlich zuldssig, die mit ihr
verbundenen Unternehmen nutzen lhre Daten im Rahmen individueller Vertragsbeziehungen sowie fir eigene Marketingzwecke. Sie konnen
der Verwendung Ihrer Daten fir Marketingzwecke jederzeit durch entsprechende Mitteilung an Deloitte, Business Development, Kurflrsten-
damm 23, 10719 Berlin, oder kontakt@deloitte.de widersprechen, ohne dass hierfir andere als die Ubermittlungskosten nach den Basistarifen
entstehen.

Diese Veroffentlichung enthalt ausschliefslich allgemeine Informationen und weder die Deloitte & Touche GmbH Wirtschaftsprifungsgesellschaft
noch Deloitte Touche Tohmatsu Limited (,DTTL"), noch eines der Mitgliedsunternehmen von DTTL oder eines der Tochterunternehmen der vor-
genannten Gesellschaften (insgesamt das , Deloitte Netzwerk”) erbringen mittels dieser Veroffentlichung professionelle Beratungs- oder Dienstleis-
tungen in den Bereichen Wirtschaftspriifung, Unternehmensberatung, Finanzen, Investitionen, Recht, Steuern oder in sonstigen Gebieten.

Diese Verdffentlichung stellt keinen Ersatz fiir entsprechende professionelle Beratungs- oder Dienstleistungen dar und sollte auch nicht als
Grundlage fur Entscheidungen oder Handlung dienen, die Ihre Finanzen oder Ihre geschéaftlichen Aktivitdten beeinflussen kénnten. Bevor Sie
eine Entscheidung treffen oder Handlung vornehmen, die Auswirkungen auf Ihre Finanzen oder Ihre geschéftlichen Aktivitdten haben kénnte,
sollten Sie einen qualifizierten Berater aufsuchen. Keines der Mitgliedsunternehmen des Deloitte Netzwerks ist verantwortlich fur Verluste jed-
weder Art, die irgendjemand im Vertrauen auf diese Veréffentlichung erlitten hat.

Deloitte erbringt Dienstleistungen aus den Bereichen Wirtschaftspriifung, Steuerberatung, Consulting und Corporate Finance fur Unternehmen
und Institutionen aus allen Wirtschaftszweigen. Mit einem weltweiten Netzwerk von Mitgliedsgesellschaften in mehr als 150 Landern verbindet
Deloitte herausragende Kompetenz mit erstklassigen Leistungen und steht Kunden so bei der Bewaltigung ihrer komplexen unternehmerischen
Herausforderungen zur Seite. , To be the Standard of Excellence” — fiir rund 200.000 Mitarbeiter von Deloitte ist dies gemeinsame Vision und
individueller Anspruch zugleich.

Deloitte bezieht sich auf Deloitte Touche Tohmatsu Limited, eine , private company limited by guarantee” (Gesellschaft mit beschrankter Haftung
nach britischem Recht), und/oder ihr Netzwerk von Mitgliedsunternehmen. Jedes dieser Mitgliedsunternehmen ist rechtlich selbststandig und
unabhangig. Eine detaillierte Beschreibung der rechtlichen Struktur von Deloitte Touche Tohmatsu Limited und ihrer Mitgliedsunternehmen
finden Sie auf www.deloitte.com/de/UeberUns.

© 2012 Deloitte & Touche GmbH Wirtschaftsprifungsgesellschaft

Stand 12/2012



